Module Peau / Soleil                                                                                                     
                                                                                                      Page 1/2


MODULE soin UV
La peau et le soleil

             Première  professionnelle


	C11 – Rechercher l’information
	C11 – Rechercher, sélectionner et traiter les informations

	C12 – Interpréter l’information
	C12 – Transmettre des informations

	C13 – Sélectionner et traiter les informations
	C13 – Accueillir le (la) client(e) et assurer son suivi au cours de la prestation

	C14 – Recueillir des informations sur le client
	C14 – Identifier les besoins du ou de la client(e)

	C21 – Gérer les rendez-vous
	C21 – Gérer les produits et les équipements

	C22 – Gérer le poste de travail
	C22 – Planifier les activités

	C23 – Participer à la gestion des stocks
	

	C24 – Participer la veille technique des appareils
	C24- Assurer le suivi de la clientèle

	C25 – Gérer les encaissements
	C25 – Participer à la gestion de l’entreprise

	C31 – Exécuter les  techniques de soins esthétiques


	C31 – Conseiller et vendre les services et les produits

	
	C32 – Concevoir et mettre en œuvre des protocoles de soins esthétiques

	C33 – Mettre en valeur les produits et/ou les prestations de service
	

	C34- Participer au suivi de la clientèle
	

	C35 – Vendre des produits et/ou des prestations de services
	

	C41 – Accueillir, recevoir et transmettre un message
	C41 – Apprécier le résultat d’un protocole, d’une technique de soins esthétiques

	C42 – S’intégrer dans une équipe de travail
	C42 – Evaluer la satisfaction de la clientèle






Situation Professionnelle


Mme L, se rend à l’institut où vous effectuez votre PFMP car elle souhaite des conseils pour obtenir un teint hâlé.





Objectif : Etablir et justifier un programme de séances de bronzage artificiel adapté au (à la ) client (e). 


Etablir un protocole de séance de douche autobronzante.











 





S2/Méthode et technologie:


S2.2 : Soins esthétiques pour le visage et le corps


3. Techniques de soins esthétiques du visage, du corps.


Présenter l’action conjointe des différents types de produits, des matériels utilisés et des étapes mises en œuvre. (appareil à émission d’ultra-violets)


S2.7 Bronzage 


S4 /Techniques de soins esthétiques visage, cou, décolleté


4. Bronzage 


avec appareils émetteurs d’ultraviolets


Avec lotion autobronzante. 





S2/ Méthode et technologie


S2-2 Matériels et appareils utilisés en esthétique


Différencier les matériels selon le mode d’action


Etablir la relation entre le mode d’action et le but recherché.


S3 / Technologie des appareils et des instruments : 


2. Appareils utilisés dans les soins esthétiques


2.6 Pour le bronzage


Appareils émetteurs de rayons ultraviloets


Appareil à pulvérisation de lotion autobronzante





S2-2 Produits cosmétiques


Différencier dans les produits cosmétiques l’excipient, les principes actifs, les adjuvants et les additifs.


Identifier les principes actifs et préciser leurs propriétés.


Analyser une gamme de produits en vue de concevoir un programme de soins esthétiques.


Déterminer les caractéristiques organoleptiques d’un produit.


Etablir une étude comparative entre des produits ayant la même action 


S2 / Cosmétologie : 


4.3 Les produits solaires

















S1 / Biologie humaine appliquée


4.1.1 les macules : les dyschromies


4.1.7 les tumeurs cutanées : Les cancers cutanés


S1 / Biologie


4.10 : Effets biologiques du soleil sur la peau : 4.10.1, 4.10.2, 4.10.3


4.11.1les macules : les dyschromies et  les tumeurs (cancers de la peau)





S4/Gestion de l’entreprise


S4-5 La vente conseil 


3Les étapes de la vente


4 Le soutils d’aide à la vente


S5/ Vente des produits et des prestations


4.3 L’acte de vente


5 Les opérations administratives








S6 / Connaissance du milieu professionnel


3.1 Différents espaces professionnels : cabine UV, douche autobronzante.


3.2 Equipement des différents espaces professionnels (cabine UV et douche autobronzante)





( En rouge : Savoirs associés et savoir-faire du référentiel CAP, En Bleu : Savoirs associés et savoir - faire du référentiel Bac Pro, En Mauve : Transversalité des contenus de gestion avec la vente, En Vert : Contenus pouvant être abordés dans l’un ou l’autre des modules. En orange  et en italique peut être fait éventuellement en terminale.








Académie de Créteil                                                   Modularisation des enseignements / Progression Bac Pro 3 ans : Esthétique, cosmétique, parfumerie

